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1. Context del centre i de I'aula

Grup de 18 alumnes, deu d’ells nouvinguts, cinc d’ells repetidors, dos de parla xinesa i
un de parla francesa. A 'aula, majoritariament es parla castella entre ells, toti que
l'idioma vehicular de I'escola és el catala. D’entre tots, hi ha un alumne amb NEE i
vetlladora i un altre amb trastorn de llenguatge. Una classe molt complicada i especial a
la vegada on el treball oral és molt inexistent i necessari a la vegada. (cosa que fa que
es tardi moltissim en adquirir nou vocabulari) Producte comunicatiu: encarrec que es va
fer i génere discursiu al qual pertany

L’activitat forma part de la programaci6 d’oratoria en la que cada setmana es realitzen
diverses activitats per treballar la comunicacié oral. Es relaciona amb activitats
d’escriptura i de lectura.

El grup aula es divideix en dos grups, de 10 alumnes cada grup. Diferents mestres fan
aquesta dimensié al llarg de la Primaria i es du a terme en una sessio setmanal d’una
hora. La franja horaria varia segons el grup.

2. L’activitat

El mestre posa damunt de la taula una capsa embolicada amb paper de regal, dins hi

ha diferents objectes, tants com alumnes. Pregunta als alumnes que pensen que hi ha a
dins. Una vegada han donat la seva opinio, I' obre i treu un objecte, per exemple les
pinces de les celles i les posa sobre la taula d'un alumne. Aixi fara amb els diferents
objectes. (En el nostre cas eren 10, a oratoria dividim la classe). Una vegada estan tots
els objectes repartits, davant la sorpresa dels alumnes, el mestre els hi diu que tenen 5'
per preparar-se un anunci original i amb un bon argument per intentar convencer a la
resta del grup de qué I'nan de comprar i que és imprescindible per a la seva vida.

Cada alumnes el presenta davant dels companys i la mestra. Després es valora entre
tots qui ha estat el millor, el més convincent.

Abans de comencar l'activitat:

Inici de I'activitat/preparacio:
El mestre presenta I'activitat, dient quin és el propdsit: la descripcié de I'objecte per
vendre’l als companys.

Durant I’activitat/procés:

Un alumne descriu el seu producte, destacant-ne els seus aspectes positius. Els altres
alumnes escolten la presentacio del company.



Després de I'activitat / reflexio:

El mestre anima els alumnes a valorar I'objecte i els alumnes valoren si I'objecte es
comprara o no.

3. Punts forts de I’activitat
Un cop fet 'analisi de I'activitat trobem els seguents punts forts:
e Els alumnes tenen a la seva disposicié un cataleg de bon orador.

e Es tracta d’'una activitat significativa i contextualitzada, de manera que als alumnes
els hi resulta motivant haver de vendre un producte.

4. Categories de millora treballades (evidencies)
Considerem que les categories de millora soén:
e Promoure la conversa.

¢ Incloure contingut linguistic.

Pel que fa a I'autoregulacio

S'utilitza una eina d’autoregulacié en qué es tenen en compte els seglients aspectes:



e Presentacio

e Llenguatge no verbal

e Entonacid, ritme i pronuncia
e Estructura

e Construcci6 del discurs

¢ Registre lexic

e Fluidesa

Pel que fa a I’avaluaci¢:

e L’avaluacié es fa a partir de les conclusions extretes pels alumnes en 'autoregulacio.
5. Conclusions

Els alumnes han millorat el seu vocabulari, han estat més concrets i 'exposicié més
contundent, la seva actuacio ha estat més elaborada. Valorem positivament I'activitat, ja
gue els alumnes es mostren motivats al realitzar aquesta tasca. Cadascuna de les
millores observades les aplicarem altres activitats de comunicacio oral, ja que el resultat
ha estat bo i I'activitat enriquidora tant per a ells com per a la resta del grup.

6. Enllagcos web

www.carmelites.cat



